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Faktureringen har Skat stadigt fr@&n
och med andra halv(Eret.

Under kvartal 4 n(Eddes break-even
f8r fSrsta gEngen.

Bolaget har upptagit ett IEGn om 1,0
mkr fSr kSpet av OPUS-kunder frEn
GW. Fakturor belEnas via SHB.
Vidare bnns en checkkredit pE 350
tkr.

Resultatet per mEnad har stadigt
fSrbSttrats. 2008 skall bolaget
generera vinst med nuvarande
fSrutsSttningar.

TrabkmSngden ligger idag pE en
(Erstakt pE Sver 7 miljoner SMS.
Under 2007 skickades 3 miljoner

SMS via vEra system.

Aterblick 2007
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Vi har antligen knutit ihop sacken

Sedan overtagandet av kunder frain GW 1
guni har vi sett en omsdttningsikning,
Jramst_fran juli. Under forsta halvaret var
omsdtiningen endast marginell och detta
avspeglar sig pa resullatet. I juli gjordes en
omorganisation 1 bolaget for att frigora fler
saljresurser och jag tlltridde som CEO
den 6 juli. I samrad med styrelsen har ett
besparingsprogram genomforts. Atgirderna
har medfort minskad personalstyrka och

Fkontoret 1 Lund har avvecklats.

Organisation
Organisationen omfattar nu sex

personer, vilket dr en halvering jamfort
med for ett ar sedan. I takt med att
foretaget utvecklas kommer organisa-
tionen forsiktigt att utokas under aret,

da framst pa marknadssidan.

Nytt affirsomrade
Fran och med september implemen-

terades Opus Dental som forvarvades
fran GW genom upplaning av 1 mkr.
Det omfattade ca 290 kunder inom
tandvarden i Norge och Sverige. I
periodens utgang var antalet kunder
360 st av en potential om ca 3.000 st.
Faktureringen for Q4 blev ca 600 tkr for

affarsomradet.

21st dven pa Island
En ny marknad 6ppnades i november.

Det giller tandkliniker pa Island, dar vi
pa kort tid fatt 17 nya kunder.

Handelseinformation IIM
Det andra stora affarsomradet ar

elbolagskunder, dar Vattenfall blev en av
de storsta kunderna under 2007. I slutet
av aret skrev vi ett exklusivt 2-drsavtal
for support och underhall av Vattenfalls
IIM-system som vi utvecklat.
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Marknad

Vi kommer under 2008 att dndra
strategi for att positionera foretaget mot
segment déar kvalitet och leverans-
sdkerhet ar viktigt och déar kunderna
inte ar direkt priskdnsliga. Fokus
kommer att ligga pa bearbetning av
kunder inom segmenten tandvard,
bostadsmaiklare, nitbolag och finans-

sektorn.

Affarsomradet “Privat”, dvs SMS fran
datorn kommer ej att prioriteras, men
underhalls som en sekundar produkt i
sortimentet. Anledningen ar lag intjan-

andegrad samt hoga supportkostnader.

Aterblick 2007
Efter ett mycket svagt forsta halvar har

omsittning och resultat successivt
forbattrats. Omséttningen for 2007 blev
ca 3 mkr, varav 2,9 mkr omsattes under
andra halvaret. Fjarde kvartalet
genererade en mindre vinst fore avskriv-
ningar, men helarsresultatet blir ca -3,7

mkr (fore avskrivningar).

Framtidsutsikter 2008

Med en fokusering pa forsaljning inom
de segment vi valt ut ser utvecklingen
for 2008 ljus ut. Var forhoppning ar att
kunna leverera l6nsamhet och okad
omsittning infor eventuella framtida

strukturaffarer.

Bolagsstimma
Bolagsstimman planeras att hallas i

april 2008 och jag
hoppas fa mojlighet
att traffa er senast
da. Kallelse skickas

till samtliga agare.

Leif Nordqvist
CEO/Ordforande
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